CURSOS

AUTOADMINISTRADOS

Destinado a:

v Pequefios y micro-emprendedores
v" Comercios

v Prestadores de servicios

v Pequefias industrias y talleres



Escuela ) Parte 1.
_ ¢ Qué es un Programa Intensivo?

¢Qué es un Curso Autoadministrado?

9 Son programas destinados a analizar temas o técnicas puntuales
de gestion.

Aseguran la transferencia del marco conceptual necesario para la

gestion.

Se analizan temas puntuales, especificos que complementan los contenidos de otros
programas.

Ia Programas destinados a analizar temas o técnicas puntuales de gestion.
Ba Aseguran el aprendizaje del marco conceptual necesario para la gestién.
Ia Complementan contenidos de otros programas.

Los alumnos de Diplomas, Seniors o Posgrados pueden cursar dos de estos
Cursos Autoadministrados sin cargo.

Metodologia
Auto-Administrado

Ventajas para el alumno

v" Total flexibilidad de
horarios

v El alumno decide cuando
comenzar y qué dedicacién
aplicar

v No requiere asistencia a
clases tradicionales.

v Simplicidad, facilidad,
flexibilidad en el uso de los
recursos didacticos

Formas de Cursado

B Auto-administrado (a distancia) a través del Sistema de P\)(
Alumnos en Internet



Escuela ) Par.te 1:
¢Que es un Programa Intensivo?

Cursos
Autoadministrados

A su ritmo, en sus tiempos

Qué asegura un Curso Autoadministrado:

Formacidn préctica y orientada a la aplicacidn del conocimiento.

Analisis de temas puntuales y especificos que complementan los contenidos de otros programas.
Resolucidn de temas de areas funcionales de su organizacion.

Flexibilidad de cursado.

Maxima efectividad en el aprendizaje, invirtiendo minimo tiempo.



Oferta de Autoadministrados:

Ejecutivo Comercial .. .
Ejecutivo Comercial

I= Laventa profesional
I= El proceso de venta
I= La entrevista

I= Cierre y seguimiento

Ejecutivo en Técnicas de Negociacion

.., Ejecutivo en
I La negociacion: Proceso V' modelos Técnicas de Negociacion

I=  El negociador: Analisis y estrategias
I= El proceso de negociacidn en la practica

i= Herramientas: Técnicas y modelos practicos

Ejecutivo en Planificacion Comercial

Planificacion Comercial

I=  Planificacién y control
I= Claves para la planificacion
I=  Procesos de planificacion estratégica

i= Claves para el control

Ejecutivo en Gestion Financiera Ejecutivoier
. Gestion Financiera
I El costo del capital

Programa Intensivo ae Formacior

I= Evaluacion de proyectos de inversion para no
especialistas

I= Decisiones financieras

I= Gestion en la PyMe
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Ejecutivo en Gestion de Costos

I= Identificacion de los costos
I=  Costos y creacion de riquezas

I= Decisiones posibles a través del analisis de
costos

I= Sistemas de analisis de Costos

Ejecutivo en Gestion y Evaluacion del
Desempeiio

I= Evaluacion de desempeiio

I=  Un sistema de evaluaciéon de desempefiio

= Métodos de evaluacion de desempeiio

I= Puesta en marcha de un sistema de evaluacion
de desempeiio

Gestion de Cobranzas

§=  Ventasy cobranzas
I= El proceso de cobranzas
I= Técnicas aplicadas

I= Riesgos crediticios

Técnicas de PNL aplicadas a la venta
I= La lingiiistica
I= Las conversaciones
I= Laventa con PNL
I= Técnicas aplicadas
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B Escuela
Bl de Becutivos

Ejecutivo en
Gestion de Costos

Ejecutivo en Gestion
y Evaluacion de Desempefno

Programé

Gestion de Cobranza
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Escuela
BB de Ejecutivos

Ciclo Pequenas Unidades Comerciales

Emprendedorismo

Microempresa

Coémo convertir una
buena idea en

NEGOCIO

Curso de

Ventas

Coémo crear

Riqueza

Analisis y toma de

Decisiones

Gestion de

Costos

Administracion

Financiera

Gestion del

Dinero

Técnicas de

Técnicas de

Administracion del

Tiempo
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Programa:
Como crear una Microempresa
Claves para convertirse en emprendedor

I Como crear una microempresa
I= Como asegurar que "sea negocio" (hacerla sustentable)
[

Como gestionar una microempresa

Programa:
Técnicas de Venta
I=  El Secreto de las Ventas
Il=  Conviértase en un Ejecutivo Comercial

Ia Domine el Proceso de Ventas

Programa:

Costos: Analisis y Toma de Decisiones
k= Identificacion y clasificacion de los costos
B=  Cudnto cuesta mi producto

I= Secretos para la creacion de riqueza

Programa:

Gestion del Dinero

Ia Deudas: ¢Como saber si convienen?, icuanto cuestan?
I= Como ordenar las finanzas del proyecto

I= El secreto del éxito financiero

Programa:

Claves de Atencion Telefonica

Il= La Comunicacién Telefdnica: reglas a aplicar en todos los casos.
I= Claves para ser profesional y efectivo

Il=  Como hacer, recibir y transferir llamadas

Programa:

Administracion del Tiempo

Il= Como lograr la mejor y mas eficaz administracion del tiempo
I= Como identificar y neutralizar los “ladrones” del tiempo

Bz Domine la guia practica de los 10 secretos de la administracion del tiempo
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a Escuela
.. de Ejecutivos

Programas de Formacién para
Pegueinas Unidades Comerciales

¢Qué es un Programa de Formacioén para Pequefias Unidades Comerciales?

Ila  Un curso corto, flexible. Aborda solo temas especificos.

Ia Dirigido especificamente a micro y

eﬁcaaa soloez

pequeios emprendedores. ( : CERTIFIC
la Se cursa con la metodologia auto- ¢ AN :7@
administrado. o cuanto

Juan dloarsz ha completado of Programa Intensivo
(Creacién de Pequeiias Unidades Comerciales

Ba B,

Especificos

¢Es usted un emprendedor?
Los programas para

9 ¢Es propietario de un comercio? Pequefas Unidades
¢Tiene una pequeiia industria o taller? Comerciales son la
o o mejor opcién para
¢Brinda servicioss pequenos

emprendedores
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